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Cafés Candelas abriré ﬁ]i al es IMPULSO A LA RSE
en Estados Unidos y Andorra

MAS EXPORTACION/ La empresa preve crecer este afio un 7% y facturar 60 millones
de euros. El mercado norteamericano registra un mayor incremento del consumo.

A.Chas. Vigo

Pese a la incertidumbre
abierta con Donald Trump
en la Presidencia de Estados
Unidos para la mayoria de las
empresas y aunque el precio
de la materia prima se enca-
recera durante este afio, Can-
delas apunta directamente al
mercado estadounidense. La
empresa lucense tiene pre-
visto abrir alli filial propia.
Asegura que esta delegacion
comercial contribuird a man-
tener el crecimiento de ven-
tas registrado al menos en los
dos tltimos afos y eso pese a
que da por segura una subida
de precios de la materia pri-
ma —entre otros motivos por
razones climatolégicas- y el
encarecimiento del dolar
frente al euro.

La principal razon de su
apuesta por el mercado de Es-
tados Unidos es que “es uno
de los que mayor crecimiento
de consumo de café registra, y
ademas en los de alta calidad”,
explican de la empresa lucen-
se. De hecho, Cafés Candelas,
que abastece el mercado na-
cional y portugués desde el
tostadero de Lugo, tiene pre-
visto introducir nuevas lineas
de produccién para que la
planta gane versatilidad y
pueda envasar café molido, en
lata o gourmet.

Antes de desembarcar en el
mercado estadounidense,
Candelas lo hara en Andorra

Cafés Candelas acabé el afio con 267 trabajadores, un 10% mas.

La empresa familiar
ha emprendido una
estrategia de
diversificacion de
mercado y producto

también a través de una nue-
va filial. Esta sociedad echara
a andar en cuestion de cuatro
0 cinco semanas.

Candelas se lanza al merca-
do internacional después de
reforzarse en Espania. El afio
pasado abri6 delegacion en
Canarias y su crecimiento en
esta comunidad ha contribui-
do alabuena evolucion de sus
ventas, que en 2016 se situa-
ron en los 56 millones de eu-

ros. Esta cantidad supuso un
crecimiento del 6%, “ligera-
mente superior al objetivo
marcado”, sefialan desde la
compania.

Ademas de las islas, Portu-
gal fue otro mercado donde
sigue registrando crecimien-
tos “de doble digito por terce-
ra afio consecutivo”. “Esta-
mos haciendo prospecciones
de mercado exterior, por eso
no manejamos objetivos de
exportacion”, explican desde
Candelas.

En el mercado nacional, la
marca gallega mantiene su li-
derazgo en el canal de hoste-
leria con una unica ensefia.
Este segmento representa el

Lider en hosteleria,
quiere ser referente
en ‘gourmet;
ecoldgicos y

‘ready to drink’

85% de su facturacion. Sin
embargo destaca también la
buenarespuestaen el canal de
alimentacion, que el afio pasa-
do crecid un 29,16% sobre
2015;yel de vending, en el que
las ventas aumentaron un
9,55%. Ademas, subraya que
la linea de infusiones pre-
mium Tea of Live —sobre la
que tiene exclusividad- cre-
ci6 un 72% y represento el 1%
delafacturacion total.

Laaperturaen Canariasy el
refuerzo en general de su drea
comercial impulso el creci-
miento del 10% de su planti-
1a, que a cierre de 2016 se si-
tuaba en las 267 personas.

Para este afio, la empresa
de la familia Alonso contem-
pla alcanzar una facturacion
de 60 millones de euros, lo
que supondra un crecimiento
de algo mas de un 7%. Entre
sus objetivos esta el situarse
como referente en los cafés
gourmety por ese motivo am-
pliara la gama de sus Pre-
mium, asi como la linea de los
ecoldgicos que mejorara tan-
to en referencias como en for-
matos, ylos ready to drink, que
comercializa bajo la marca
EBO.

El proyecto Neogalfarm agrupa a cuatro
biotecnoldgicas para avanzar contra el cancer

Jests Penelas. Santiago

Las biotecnoldgicas Galchi-
mia, AMSLab, Oncostellae y
Nanogap estan inmersas des-
de hace un afio en un proyec-
to revolucionario en Galicia a
través del que buscan en con-
junto avanzar en el desarrollo
de farmacos contra diversos
tipos de cancer. Junto con
cuatro grupos de investiga-
cion de la Universidad de
Santiago de Compostela
(USC), el 1dis, y el centro tec-
noldgico catalan Leitat, ges-
tionaran el proyecto Neogal-
farm, de mas de 1 millon de
euros de presupuesto, hasta
febrero del 2018.

Oncostellae y Galchimia se
encargaran de desarrollar y
descubrir distintos inhibido-
res de varios tipos de quinasa,
antagonistas del receptor de
andrégenos o moduladores
de interacciones proteina-
proteina con los que avanzar
en el control del cancer de
prostata, de pulmon, de ova-
rios, gastrico, pancreatico, de

colon o la leucemia, entre
otros. El papel de Nanogap se
centrard en desarrollar nano-
materiales de baja toxicidad
paramejorar la eficacia de los
tratamientos y la lucense
AMSLab pondra en marcha
distintos métodos de analisis
para hacer mas eficientes las
investigaciones.
Precisamente la compania

I+D en la salud, el textil y la cosmética

@ Oncostellae y Galchimia
investigaran inhibidores;
Nanogap, nanomateriales
de baja toxicidad y ASMLab,
métodos de anélisis.

@ El consorcio de ASMLab
con Biomig, Xenotechs y GAS
trabajan en un laboratorio
movil para andlisis

de cosméticay textil.

de Lugo ha presentado tam-
bién un consorcio con Xeno-
techs, Biomig y la alemana
GAS GmbH, asi como con
dos grupos de investigacion
de la USC, para controlar la
calidad de los productos cos-
méticos y textiles durante su
fabricacion. En el proyecto,
denominado QFashion, apli-
caran técnicas de investiga-
cion basadas en la biologia
molecular y la deteccion de
compuestos microbianos y
desarrollaran un laboratorio
movil para analizar sustan-
cias quimicas en factorias
textiles sin necesidad de que
pasen por sus laboratorios.

Revertia tiene dos plantas de tratamiento en O Porrifio y Madrid.

Revertia mide la
responsabilidad con
el medio ambiente

AChas.Vigo

La iniciativa de Alejandro La-
jo y otro socio en el afio 2010
fue de las primeras en Espafia
en contar con autorizacion
para el reciclado de equipos
electronicos, especialmente
informaticos. Revertia calcu-
la que el reciclado de una
CPU -incluyendo todo el
puesto informatico como la
pantalla plana y el raton- su-
pone un ‘ahorro’ de 190 kilos
de emision de CO, ala atmos-
fera. En esa medicion reside
su primera responsabilidad
con el medio ambiente.

Alejandro Lajo explica que
los reciclados se inician te-
niendo en cuenta tres crite-
rios: uno de caracter técnico
que evaltia la viabilidad del
reciclado; el segundo es de ca-
racter economicoy el tercero,
medioambiental. Para este
ultimo cuenta con la colabo-
racion de la Universidad de
Vigo, que esta disefiando una
herramienta que calcula el
impacto ambiental de sus
procesos . “Constatamos que
en las antiguas pantallas de
tubo, por ejemplo, no era de-
seable su reutilizacion por el
alto consumo”, explica Lajo,
el CEO de la compaiia.

La empresa, que recibio el
premio de la organizacion in-
ternacional “Ecopreneurs for
the Climate” en la categoria
de emprendimiento verde,
tiene su centro de tratamien-
to en O Porrifio y el afio pasa-
do abri6 en Madrid otro. Con
una plantilla de seis personas
y una red de colaboradores,
presta servicio tanto a empre-
sas como a Administraciones
Publicas. Para ellas hace un
servicio integral que comien-
za con la recogida mediante
un servicio de transporte au-
torizado que tiene subcontra-

Algunas empresas
o Administracion
financia

el tratamiento

y dona el equipo

tado y finaliza con la emision
de certificados de gestion am-
biental. Sus autorizaciones
como gestor de residuos peli-
grosos y no peligrosos se limi-
ta a Galicia y Madrid y siem-
pre certifica el borrado de in-
formacion con detalles como
la fecha de borrado, el niime-
ro de serie, la capacidad del
disco y la duracion del proce-
dimiento.

El afio pasado gestiond 140
toneladas de residuos de las
que en torno al 20% fueron
reutilizables, segin calcula
Lajo Ramirez. En esos resi-
duos no todos son electroni-
cos. También hay papel, car-
ton o plasticos. Para la gestion
de estos ultimos mantiene
acuerdos con empresas cola-
boradoras.

Su gran proyecto para este
afio es adentrarse en el reci-
clado de teléfonos moviles y
tabletas.

Venta o donacién

El reciclado de algunos apa-
ratos es financiado por la em-
presa o la Administracion que
se deshace de ellos y acaba
donandolos a proyectos so-
ciales. Pero ademas, Revertia
participa en Redwood, que
tiene una plataforma de venta
online para aparatos o com-
ponentes que se comerciali-
zan con una garantia de un
afio. No obstante, Lajo sefiala
que algunas impresoras “im-
pecables” no sirven ni para
vender ni donar por el precio
que tienen los cartuchos de
tinta.



